
एंड-टू-एंड रियल एस्टेट (शुरू से अंत तक की अचल संपत्ति) 
 प्रक्रिया को समझना 

settled.govt.nz के साथ एक आत्मविश्वासी घर  
खरीदार बनेें

घर खरीदना आपके अब तक के सबसे बड़़े आर्थिक निर््णयो ंमेें से एक 
ह।ै कभी-कभी यह एक जटिल और तनावपूर््ण प्रक्रिया हो सकती है।

जब आप खरीदने के बारे मेें सोच रहे हो ंतब से लेकर जब आप घर 
मेें रहने या उसे खाली करके जा रहे हो,ं तब से आपको प्रक्रिया के बारे 
मेें सूचित और मार््गदर््शन करने मेें settled.govt.nz वेबसाइट 
आपकी मदद करेगी।

चैकलिस्ट, क्विज़, वीडियो और टूल्स पर एक नज़र डालेें। LIMs 
(लिम) को समझने से लेकर बिक्री और खरीद के समझौतो ंसे लेकर 
वकील से कब संपर््क  करना है, settled.govt.nz बेवसाइट यह 
स्पष्ट करती ह ैकि आपको क्या जानना चाहिए।

settled.govt.nz पर अधिक जानकारी ल
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रियल एस्टेट अथॉरिटी द्वारा 
आपके लिए प्रस्तुत (REA) 

आपकी रियल एस्टेट (अचल संपत्ति) 
खरीदारी की यात्रा

जब आप खरीदना 
चाहते हैैं और 
निश्चित नही ंह ैकि 
क्या करना है?

Hindi    हिन्दी
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आपकी रियल एस्टेट (अचल संपत्ति)  
खरीदारी की यात्रा

इससे पहले कि आप कोई प्रस्ताव पेश कर सकेें , आपको उस घर के लिए 
उपयोग की जा रही बिक्री के तरीके को जानना होगा।

याद रखेें, रियल एस्टेट एजेेंट को हर किसी के साथ उचित 
व्यवहार करना चाहिए, और आपका वकील या कन्वेयन्सर 

इस प्रक्रिया के माध्यम से आपकी सहायता करने के लिए हैैं।

काननूी सलाह लेने से पहले किसी संपत्ति पर कोई ऑफर 
(प्रस्ताव) पेश न करेें।

एक संपत्ति 
ढँूढना

खरीदने की सोच 
रहे हैैं?

अपने लक्षष्ययों  पर सहमत हो ं
तय करेें कि आप क्या खोज 
रहे हैैं और आपके लक्ष्य क्या 

हैैं। दोस््तोों  और परिवार से 
बात करेें।

अपनी पंूजी का प्रबंध करेें
आप कितना उधार ले सकत ेहैैं या 
खर््च कर सकते हैैं? एक नए घर की 
ख़रीदारी अतिरिक्त लागतो ंके साथ 
आती ह ैजिसके लिए आपको बजट 

की जरूरत होती ह।ै घर के लिए 
लोन लेने से पहले अपने लोन के 

विकल््पोों और सीमाओ ंकी जाचं करेें 
और उन्हहें समझेें।

अपना सहायक दल बनाएं
आपको एक वकील, एक बीमाकर््तता और 
एक बैैंक या मॉर्गेज ब्रोकर (बंधक दलाल) 
की जरूरत होगी। आपको बाद मेें भी एक 

प्रॉपर्टी इंस्पेक्टर (संपत्ति निरीक्षक) की 
जरूरत हो सकती है।

इसकी भाषा को सीखेें
आप जितने अधिक तैयार होगंे, प्रक्रिया 
उतनी ही कम भ्रामक होगी। बिक्री के 
तरीको,ं संपत्ति के स्वामित्व के प्रकार 
और जोखिमो ंतथा संभावित मुद््दोों  की 

पहचान करने के तरीके के बारे मेें जानेें।

ओपन होम्स (भावी खरीदारो ंके लिए  
संपत्ति को देखने का मौका देना) मेें भाग लेें  

या निजी रूप से देखने की व्यवस्था करेें
अब तक, आपको पता चल जाएगा कि आप घर मेें क्या 

देख रहे हैैं और किन खतरे के चिन््होों  पर ध्यान देना चाहिए। 
अगर आपको कोई घर पसंद है और वह आपकी ज़रूरतो ं
को पूरा करता ह,ै तो आप एजेेंट को बता सकत ेहैैं और उस 

पर अधिक विस्तार से शोध करना शुरू कर सकते हैैं।
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संपत्ति पर 
शोध करना

एक ऑफर 
(प्रस्ताव) पेश 

करना

अपना होमवर््क  (खोज खबर) करेें
जब आपको वह संपत्ति मिल जाए जिसे 

आप खरीदना चाहते हैैं, तो ऑफर 
(प्रस्ताव) करने से पहले जितना संभव हो 

उतना पता लगाना महत्वपूर््ण है। 

मल्टी-ऑफर (बहु-प्रस्ताव) प्रक्रिया को समझेें 
यदि कोई अन्य खरीदार भी उस संपत्ति पर एक प्रस्ताव 

पेश करता ह ैजिसे आप चाहत ेहैैं, तो यह एक बहु-प्रस्ताव 
प्रक्रिया बन जाती ह।ै एजेेंट से आपको इस प्रक्रिया को स्पष्ट 

रूप से समझाने के लिए कहेें और सुनिश्चित करेें कि आप 
अपने वकील से बात करते हैैं।

टाइटल सर््च (स्वामित्व खोज)  
की मागं करेें

टाइटल (स्वामित्व) का रिकॉर््ड 
आवश्यक ह।ै यह जिसे आप देख 

रहे हैैं उस पत ेके लिए विशेष है और 
आपको बताएगा कि संपत्ति के विरुद्ध 

कोई प्रतिबंध ह ैया नही।ं

मदु््दोों  और खतरो ंको समझेें
अपना होमवर््क  करने का मतलब 

ह ैकि आप सूचित (जानकारी 
पर विचार करने के बाद) निर््णय 
ले सकत ेहैैं, उदाहरण के लिए, 

आपको पड़़ोस के बारे मेें और उस 
इलाके मेें किस तरह के प्राकृतिक 

खतरे हो सकते हैैं, इसकी 
जानकारी मिलेगी।

ऑफर (प्रस्ताव)  
प्रक्रिया को समझेें 

बिक्री के तरीके के आधार पर 
ऑफर प्रक्रिया अलग-अलग 

होगी। बिक्री के विभिन्न तरीको ं
के बारे मेें जानेें।

सफलता मिलने से पहले 
आपको ऑफ़र प्रक्रिया 

को कई बार दोहराना 
पड़ सकता है

काननूी सलाह लेने से पहले 
किसी संपत्ति पर कोई ऑफर 
(प्रस्ताव) पेश न करेें

settled.govt.nz के प्रोपर्टी 
चैकलिस्ट टूल का प्रयोग करेें

आदर््श संपत्ति खोजने मेें 
कुछ समय लग सकता है

https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/researching-the-property/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/
https://www.settled.govt.nz/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/researching-the-property/doing-your-homework/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/understanding-a-multi-offer-process/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/researching-the-property/doing-your-homework/#Title-search
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/researching-the-property/learning-about-the-property/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/
http://settled.govt.nz
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निपटान करना और 
कब्जज़ा लेना

अपनी पंूजी या धन की पुष्टि करेें
 ऋणदाता के साथ अपनी पंूजी 
की पुष्टि करने का यही समय है। 

अधिकाशं बैैंक आपसे संपत्ति के बारे 
मेें अधिक जानकारी की मागं करेेंगे 
और इस बात के सबतू की जरूरत 
होगी कि आपने निपटान से पहले 

बीमे की व्यवस्था कर ली ह।ै

शर्ततों को पूरा करेें 
किसी भी समझौत ेकी 
शर्ततों को निर्दिष्ट तिथि 
(तिथियो)ं तक पूरा 
किया जाना चाहिए।

निपटान दिवस की 
 योजना बनाना

निपटान के दिन से पहले 
कई कामो ंको पूरा करने की 

आवश्यकता होती ह,ै जसेै कि 
आपका पूर््व-निपटान निरीक्षण 
और यह सुनिश्चित करना कि 
आपने पँूजी और बीमा का 

इंतजाम कर लिया ह।ै

शर््त सहित प्रस्ताव या बिना शर््त प्रस्ताव करेें
बिक्री के कुछ तरीको ंके साथ, आप एक शर््त सहित 
प्रस्ताव कर सकते हैैं, जसेै कि प्रस्ताव एक संपत्ति 

निरीक्षण या पंूजी के अधीन ह।ै सलाह के लिए अपने 
वकील से पूछेें। आप अपना प्रस्ताव करने से पहले 
इनमेें से कुछ पर ध्यान देने का निर््णय ले सकत ेहैैं। 

निपटान के दिन पर सहमत हो ं
जिसका आपको इंतजार था वह दिन आ गया है! संपत्ति 

आपकी होने से पहले आपके वकील, विक्रे ता के वकील और 
बैैंको ंके बीच अनुक्रम मेें कई चीजेें होने की जरूरत होती है। 
इसमेें समय लग सकता है, और हो सकता है कि आपको दिन 

के अतं तक चाबिया ंन मिलेें। अच्छा होगा कि आप निपटान के 
दिन से अगले दिन स्थानातंरित करने की योजना बनाएं।

https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/settling-and-moving-in/
https://www.settled.govt.nz/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/confirming-your-finances/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/buying-by-negotiation/#conditions
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/settling-and-moving-in/planning-for-settlement-day-when-buying/
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/making-an-offer/buying-by-negotiation/#offer
https://www.settled.govt.nz/buying-a-home/settling-and-moving-in/settling-on-settlement-day-when-buying/


विज्ञापित मलू्य, समय सीमा बिक्री या बातचीत द्वारा ख़रीदना

विज्ञापित मूल्य विक्रे ता एक कीमत निर््धधारित करता ह,ै और आप उस 
कीमत से अधिक या कम का प्रस्ताव करने का चुनाव कर सकत ेहैैं और 
बिक्री के बारे मेें बातचीत कर सकते हैैं। आपकी प्रस्ताव को प्राप्त करने की 
कोई विशेष समय सीमा नही ंहोती।

समय सीमा वाली बिक्री विक्रे ता एक तारीख निर््धधारित करता ह,ै और आप 
उस तारीख से पहले किसी भी समय प्रस्ताव कर सकते हैैं। विक्रे ता कीमत 
का संकेत दे सकता है। आप उस कीमत से ज्यादा या कम की पेशकश कर 
सकत ेहैैं और बिक्री के लिए बातचीत कर सकत ेहैैं।

नेगोशियेशन (बातचीत या सौदेबाजी) जब किसी संपत्ति के बाजार मूल्य का 
अनुमान लगाना मुश्किल होता है, तो विक्रे ता बातचीत के जरिए बचेने का 
विकल्प चुन सकता है। खरीदार उनके विचार मेें मौजदूा बाजार मेें संपत्ति 
की कीमत क्या ह,ै इस आधार पर प्रस्ताव करत ेहैैं। आप किसी भी समय 
प्रस्ताव पेश कर सकते हैैं। 

जानने योग्य महत्वपूर््ण बातेें
•	 सभी मामलो ंमेें, आप अपने प्रस्ताव मेें शर्ततें जोड़ सकते हैैं, जसेै कि 

प्रस्ताव को संपत्ति निरीक्षण के अधीन बनाना। विक्रे ता द्वारा इसे स्वीकार 
करने से पहले आप किसी भी समय अपना प्रस्ताव बदल सकते हैैं, और 
आप प्रस्ताव मेें एक समाप्ति तिथि शामिल कर सकते हैैं।

•	 विक्रे ता भी बिक्री के लिए नियम और शर्ततें संलग्न कर सकता है, उदाहरण 
के लिए निपटान तिथि।

•	 अगर आप शर्ततों को पूरा नही ंकर सकते हैैं या उसे आगे बढ़़ाने की 
जरूरत ह,ै तो आपको जल्द से जल्द अपने वकील या कन्वेयन्सर और 
रियल एस्टेट एजेेंट से बात करने की जरूरत है।

•	 यदि एक से अधिक प्रस्ताव हैैं, तो बिक्री एक बहु-प्रस्ताव प्रक्रिया बन 
सकती ह।ै

निविदा द्वारा ख़रीदना

जब कोई संपत्ति निविदा द्वारा बिक्री के लिए होती है, तो खरीदार एक 
निर्दिष्ट समाप्ति तिथि से पहले एजेेंट को निविदा द्वारा एक गोपनीय लिखित 
प्रस्ताव देते हैैं।
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खरीदने की
 सोच रहे ह�?

एक संपि� ढँूढना

अपनी पंूजी का �बंध कर�
आप िकतना उधार ले सकत ेह� या खच� कर 

सकत ेह�? एक नए घर की ख़रीदारी अितिर� 
लागतो ंके साथ आती ह ैिजसके िलए आपको 
बजट की ज�रत होती ह।ै घर के िलए लोन 
लेने से पहले अपने लोन के िवक�ो ंऔर 
सीमाओ ंकी जांच कर� और उ�� समझ�।

अपने ल�ो ंपर सहमत हो ं
अपने ल�ो ंपर सहमत हो ं

तय कर� िक आप �ा खोज रह ेह� 
और आपके ल� �ा ह�। दो�ो ंऔर 

पिरवार से बात कर�।

अपना सहायक दल बनाएं
आपको एक वकील, एक बीमाकता� और 
एक ब�क या मॉग�ज �ोकर (बंधक दलाल) 
की ज�रत होगी। आपको बाद म� भी एक 
�ॉपट� इं�े�र (संपि¢ िनरी£क) की 

ज�रत हो सकती ह।ै

इसकी भाषा को सीख�
आप िजतने अिधक तयैार होगें, �ि¥या 

उतनी ही कम ¦ामक होगी। िब¥ी के तरीको,ं 
संपि¢ के §ािम© के �कार और जोिखमो ं
तथा संभािवत मु¬ो ंकी पहचान करने के 

तरीके के बारे म� जान�।

ओपन हो� (भावी खरीदारो ंके िलए संपि� को देखने 
का मौका देना) म� भाग ल� या िनजी �प से देखने की 

�व�ा कर�
अब तक, आपको पता चल जाएगा िक आप घर म� �ा देख 
रह ेह� और िकन खतरे के िच�ो ंपर ®ान देना चािहए। 

अगर आपको कोई घर पसंद ह ैऔर वह आपकी ज़�रतो ंको 
पूरा करता ह,ै तो आप एज�ट को बता सकत ेह� और उस पर 

अिधक िव�ार से शोध करना शु� कर सकत ेह�।

अपना होमवक�  (खोज खबर) कर�
जब आपको वह संपि¢ िमल जाए िजसे आप 
खरीदना चाहत ेह�, तो ऑफर (��ाव) 

करने से पहले िजतना संभव हो उतना पता 
लगाना मह©पूण� ह।ै 

म�ुो ंऔर खतरो ंको समझ�
अपना होमवक�  करन ेका मतलब ह ैिक आप सूिचत 
(जानकारी  स तरह के �ाकृितक खतरे हो सकत ेह�, 

इसकी जानकारी िमलेगी।

काननूी सलाह लेने 
से पहले िकसी 
संपि� पर कोई 
ऑफर (��ाव) 
पेश न कर�

सफलता िमलने से पहले आपको 
ऑफ़र �ि�या को कई बार 

दोहराना पड़ सकता है

अपना होमवक�  करने 
का अथ� है िक आप 
सोच-समझ कर 
िनण�य ले सकते ह�

आदश� संपि� 
खोजने म� कुछ समय 
लग सकता है

ऑफर (��ाव) 
�ि�या को समझ� 

िब¥ी के तरीके के आधार पर ऑफर 
�ि¥या अलग-अलग होगी। िब¥ी के 
िविभ¹ तरीको ंके बारे म� जान�। (मुिºत 
सं»रण पर ¼पै के पीछे देख�।)

शत� सिहत ��ाव या 
िबना शत� ��ाव कर�

िब¥ी के कुछ तरीको ंके साथ, आप एक शत� 
सिहत ��ाव कर सकत ेह�, जैसे िक ��ाव एक 
संपि¢ िनरी£ण या पूंजी के अधीन ह।ै सलाह के 
िलए अपने वकील से पूछ�। आप अपना ��ाव 
करने से पहले इनम� से कुछ पर ®ान देने का 

िनण�य ले सकत ेह�। 

टाइटल सच� (§ािम¨ 
खोज) की मागं कर�

टाइटल (§ािम©) का िरकॉड� 
आव¿क ह।ै यह िजसे आप 
देख रह ेह� उस पत ेके िलए 

िवशेष ह ैऔर आपको बताएगा 
िक संपि¢ के िवÁÂ कोई �ितबंध 

ह ैया नही।ं

म©ी-ऑफर (बª-��ाव) 
�ि�या को समझ� 

यिद कोई अÃ खरीदार भी उस संपि¢ पर एक 
��ाव पेश करता ह ैिजसे आप चाहत ेह�, तो 

यह एक बÄ-��ाव �ि¥या बन जाती ह।ै एज�ट 
से आपको इस �ि¥या को �Å �प से समझाने 
के िलए कह� और सुिनिÆत कर� िक आप अपने 

वकील से बात करत ेह�।

शत« को पूरा कर� 
िकसी भी समझौत ेकी शतÈ 
को िनÉदÅ ितिथ (ितिथयो)ं 
तक पूरा िकया जाना 

चािहए।

िनपटान िदवस की योजना बनाना
िनपटान के िदन से पहले कई कामो ंको पूरा 

करने की आव¿कता होती ह,ै जैसे िक आपका 
पूव�-िनपटान िनरी£ण और यह सुिनिÆत 

करना िक आपने पूँजी और बीमा का इंतजाम 
कर िलया ह।ै

िनपटान के िदन पर सहमत हो ं
िजसका आपको इंतजार था वह िदन आ गया ह!ै 
संपि¢ आपकी होने से पहले आपके वकील, िव¥ेता 
के वकील और ब�को ंके बीच अनु¥म म� कई चीज� होने 
की ज�रत होती ह।ै इसम� समय लग सकता ह,ै और हो 
सकता ह ैिक आपको िदन के अतं तक चािबयां न िमल�। 
अÌा होगा िक आप िनपटान के िदन से अगले िदन 

Íानांतिरत करने की योजना बनाएं।

िनपटान करना और 
क®ा लेना

संपि� पर शोध 
करना

एक ऑफर 
(��ाव) पेश 

करना

अपनी पंूजी या धन की पुि  ̄कर�
 ऋणदाता के साथ अपनी पूंजी की पुिÅ 
करने का यही समय ह।ै अिधकांश ब�क 
आपसे संपि¢ के बारे म� अिधक जानकारी 
की मांग कर�गे और इस बात के सबतू की 
ज�रत होगी िक आपने िनपटान से पहले 

बीमे की ÏवÍा कर ली ह।ै

settled.govt.nz 
के �ोपट° चैकिल± टूल 
का �योग कर�

जानने योग्य महत्वपूर््ण बातेें
•	 आप अपने प्रस्ताव मेें शर्ततें शामिल कर सकत ेहैैं। विक्रे ता भी बिक्री के 

लिए नियम और शर्ततें संलग्न कर सकता है।

•	 आप किसी भी समय प्रस्ताव पेश कर सकते हैैं। 

•	 विक्रे ता को उच्चतम प्रस्ताव या किसी भी प्रस्ताव को स्वीकार करने की 
जरूरत नही ंह।ै विक्रे ता एजेेंट के माध्यम से, प्रस्ताव प्रस्तुत करने वाले 
किसी भी व्यक्ति के साथ बातचीत करने का चुनाव कर सकता है।

•	 एक बार जब आप अपना प्रस्ताव प्रस्तुत करते हैैं तो हो सकता है 
आपको बातचीत करने का मौका न मिले, इसलिए अपने सबसे अच्छे 
प्रस्ताव को आगे बढ़़ाने के बारे मेें विचार करेें।

निविदा द्वारा खरीदना जब तक कि पहले बचेा न जाएनिविदा द्वारा खरीदना जब तक कि पहले बचेा न जाए
कुछ निविदाएं समय सीमा से पहले बचेी जा सकती हैैं, और विज्ञापन मेें इस 
पर प्रकाश डाला जाना चाहिए।

•	 यदि विक्रे ता निविदा की समाप्ति तिथि से पहले प्रस्तावो ंको स्वीकार 
करने का निर््णय लेता ह,ै तो संपत्ति को इस तिथि से पहले बचेा जा 
सकता ह।ै

•	 एजेेंट के साथ अपनी रुचि पंजीकृत करेें और उन्हहें यह सूचित करने के 
लिए कहेें कि क्या अतं की तारीख से पहले किसी और ने कोई प्रस्ताव 
दिया ह,ै यह देखने के लिए कि क्या आप भी एक प्रस्ताव पेश कर सकते 
हैैं।

•	 यदि विक्रे ता ने फैसला किया ह ैकि वे अंतिम तिथि से पहले प्रस्ताव 
स्वीकार करेेंगे और एक से अधिक प्रस्ताव हैैं, तो बिक्री एक बहु-प्रस्ताव 
प्रक्रिया बन सकती है। 

नीलामी द्वारा ख़रीदना

 संपत्ति की नीलामी एक तेज गति वाली, सार््वजनिक बिक्री है। विक्रे ता 
के आरक्षित मूल्य तक पहुुंचने के बाद संपत्ति को सबसे ऊँची बोली वाले 
खरीदार को बचे दिया जाता ह।ै

जानने योग्य महत्वपूर््ण बातेें
•	 खरीदारो ंको एजेेंट के साथ अपनी रुचि दर््ज करनी चाहिए और आपको 

इस बारे मेें सूचित करने के लिए कहना चाहिए कि क्या कोई अन्य 
खरीदार नीलामी की तारीख से पहले कोई प्रस्ताव देता ह।ै

•	 अगर आप पहले कभी नीलामी मेें नही ंगए हैैं, तो एक दर््शक के रूप मेें 
भाग लेने से आप देख सकेें गे कि वे कैसे काम करते हैैं।

•	 अगर नीलामी मेें आपकी जीत होती है, तो आप संपत्ति खरीदने के लिए 
प्रतिबद्ध हो जात ेहैैं। आपको नीलामी के दिन खरीद की जमा राशि का 
भुगतान करना होगा। नीलामी मेें बोली लगाने के बारे मेें सोचने से पहले 
अपनी पूँजी का इंतजाम करना और अपनी यथोचित पूरी मेहनत करना 
बहुत महत्वपूर््ण ह।ै

चाहे जिस भी प्रस्ताव प्रक्रिया का उपयोग किया जाता ह,ै याद रखेें कि 
बिक्री और खरीद समझौता कानूनी रूप से बाध्यकारी समझौता ह,ै इसलिए 
अपना प्रस्ताव देने से पहले कानूनी सलाह लेें।



मल्टी-ऑफर (बहु-प्रस्ताव) प्रक्रिया

एक बहु-प्रस्ताव प्रक्रिया तब होती है जब एक से अधिक खरीदार किसी 
संपत्ति पर प्रस्ताव पेश करत ेहैैं। इस स्थिति मेें अपनी सबसे अच्छी कोशिश 
करना जरूरी ह ैक््योोंकि  हो सकता है कि आपको अपने प्रस्ताव को आगे 
बढ़़ाने या बातचीत करने का मौका न मिले। 

जानने योग्य महत्वपूर््ण बातेें 
•	 एजेेंटो ंको चाहिए कि वे सभी खरीदारो ंको प्रक्रिया एवं किसी भी 

प्रासंगिक कागजी कार््रवाई के बारे मेें स्पष्ट रूप से बताएं।
•	 एक से अधिक प्रस्ताव लिखित मेें होना चाहिए। यदि लिखित मेें कोई 

अन्य प्रस्ताव नही ंहैैं तो एजेेंट यह नही ंकह सकता कि आप एक बहु-
प्रस्ताव प्रक्रिया मेें हैैं। 

•	 एक बहु-प्रस्ताव स्थिति मेें, विक्रे ता उस प्रस्ताव को चुन सकता है जो 
उनके लिए सबसे अच्छा होता है। कम कीमत लेकिन कम शर्ततों के साथ 
वाले प्रस्ताव को ज्यादा शर्ततों के साथ एक ऊँची कीमत वाले प्रस्ताव के 
बदले मेें चुना जा सकता है। विक्रे ता सभी प्रस्तावो ंको अस्वीकार करने 
का विकल्प भी चुन सकता है।

•	 यदि आपको एक बहु-प्रस्ताव प्रक्रिया के बारे मेें जिसका आप हिस्सा हैैं, 
कोई चितंा ह ैतो आप एजेेंट के प्रबंधक से बात कर सकते हैैं।

Real Estate  
Authority  

Settled.govt.nzको आपके लिए Real Estate Authority – Te Mana 
Papawhenua (REA) द्वारा लाया गया ह।ै 

हमारा उद्देश्य अचल संपत्ति खरीदने और बचेने वाले उपभोक्ताओ ंके हितो ंको बढ़़ावा देना और उनकी 
रक्षा करना तथा रियल एस्टेट एजेेंसी के काम के प्रदर््शन मेें जनता के विश्वास को बढ़़ावा देना है।

अगर कुछ गलत हो गया है, तो पहले रियल एस्टेट पेशेवर या उनके 
प्रबंधक के साथ अपनी चितंा के बारे मेें चर््चचा करेें। शिकायतो ंके 
समाधान के लिए सभी एजेेंसियो ंके पास आतंरिक प्रक्रियाएं होनी 
चाहिए।

अगर आप समस्या का समाधान एजेंसी के साथ नहीं कर सकते या 
आप उनके साथ इस पर चर्चा करने में सहज महसूस नहीं करते हैं, 
तो आप Real Estate Authority (REA) से संपर्क कर सकते 
हैं। अगर आपकी शिकायत रियल एस्टेट पेशेवर के बारे में है तो हम 

कई तरह से मदद कर सकते हैं। उदाहरण के लिए, हम आपकी और 
रियल एस्टेट पेशेवर या एजेंसी की इस मुद्दे को हल करने में मदद 
कर सकते हैं और उन्हें रियल एस्टेट एजेंट अधिनियम 2008 
के तहत उनके दायित्वों की याद दिला सकते हैं। जब आप हमसे 
संपर्क करते हैं, तो हम आपके साथ काम करके यह तय करने में 
आपकी मदद करेंगे कि आपके लिए सबसे सही क्या है।

हमेें 0800 367 7322, नंबर पर फोन करेें, info@rea.govt.nz  
पर ईमेल करेें या rea.govt.nz पर ऑनलाईन जाएं
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खरीदने की
 सोच रहे ह�?

एक संपि� ढँूढना

अपनी पंूजी का �बंध कर�
आप िकतना उधार ले सकत ेह� या खच� कर 

सकत ेह�? एक नए घर की ख़रीदारी अितिर� 
लागतो ंके साथ आती ह ैिजसके िलए आपको 
बजट की ज�रत होती ह।ै घर के िलए लोन 
लेने से पहले अपने लोन के िवक�ो ंऔर 
सीमाओ ंकी जांच कर� और उ�� समझ�।

अपने ल�ो ंपर सहमत हो ं
अपने ल�ो ंपर सहमत हो ं

तय कर� िक आप �ा खोज रह ेह� 
और आपके ल� �ा ह�। दो�ो ंऔर 

पिरवार से बात कर�।

अपना सहायक दल बनाएं
आपको एक वकील, एक बीमाकता� और 
एक ब�क या मॉग�ज �ोकर (बंधक दलाल) 
की ज�रत होगी। आपको बाद म� भी एक 
�ॉपट� इं�े�र (संपि¢ िनरी£क) की 

ज�रत हो सकती ह।ै

इसकी भाषा को सीख�
आप िजतने अिधक तयैार होगें, �ि¥या 

उतनी ही कम ¦ामक होगी। िब¥ी के तरीको,ं 
संपि¢ के §ािम© के �कार और जोिखमो ं
तथा संभािवत मु¬ो ंकी पहचान करने के 

तरीके के बारे म� जान�।

ओपन हो� (भावी खरीदारो ंके िलए संपि� को देखने 
का मौका देना) म� भाग ल� या िनजी �प से देखने की 

�व�ा कर�
अब तक, आपको पता चल जाएगा िक आप घर म� �ा देख 
रह ेह� और िकन खतरे के िच�ो ंपर ®ान देना चािहए। 

अगर आपको कोई घर पसंद ह ैऔर वह आपकी ज़�रतो ंको 
पूरा करता ह,ै तो आप एज�ट को बता सकत ेह� और उस पर 

अिधक िव�ार से शोध करना शु� कर सकत ेह�।

अपना होमवक�  (खोज खबर) कर�
जब आपको वह संपि¢ िमल जाए िजसे आप 
खरीदना चाहत ेह�, तो ऑफर (��ाव) 

करने से पहले िजतना संभव हो उतना पता 
लगाना मह©पूण� ह।ै 

म�ुो ंऔर खतरो ंको समझ�
अपना होमवक�  करन ेका मतलब ह ैिक आप सूिचत 
(जानकारी  स तरह के �ाकृितक खतरे हो सकत ेह�, 

इसकी जानकारी िमलेगी।

काननूी सलाह लेने 
से पहले िकसी 
संपि� पर कोई 
ऑफर (��ाव) 
पेश न कर�

सफलता िमलने से पहले आपको 
ऑफ़र �ि�या को कई बार 

दोहराना पड़ सकता है

अपना होमवक�  करने 
का अथ� है िक आप 
सोच-समझ कर 
िनण�य ले सकते ह�

आदश� संपि� 
खोजने म� कुछ समय 
लग सकता है

ऑफर (��ाव) 
�ि�या को समझ� 

िब¥ी के तरीके के आधार पर ऑफर 
�ि¥या अलग-अलग होगी। िब¥ी के 
िविभ¹ तरीको ंके बारे म� जान�। (मुिºत 
सं»रण पर ¼पै के पीछे देख�।)

शत� सिहत ��ाव या 
िबना शत� ��ाव कर�

िब¥ी के कुछ तरीको ंके साथ, आप एक शत� 
सिहत ��ाव कर सकत ेह�, जैसे िक ��ाव एक 
संपि¢ िनरी£ण या पूंजी के अधीन ह।ै सलाह के 
िलए अपने वकील से पूछ�। आप अपना ��ाव 
करने से पहले इनम� से कुछ पर ®ान देने का 

िनण�य ले सकत ेह�। 

टाइटल सच� (§ािम¨ 
खोज) की मागं कर�

टाइटल (§ािम©) का िरकॉड� 
आव¿क ह।ै यह िजसे आप 
देख रह ेह� उस पत ेके िलए 

िवशेष ह ैऔर आपको बताएगा 
िक संपि¢ के िवÁÂ कोई �ितबंध 

ह ैया नही।ं

म©ी-ऑफर (बª-��ाव) 
�ि�या को समझ� 

यिद कोई अÃ खरीदार भी उस संपि¢ पर एक 
��ाव पेश करता ह ैिजसे आप चाहत ेह�, तो 

यह एक बÄ-��ाव �ि¥या बन जाती ह।ै एज�ट 
से आपको इस �ि¥या को �Å �प से समझाने 
के िलए कह� और सुिनिÆत कर� िक आप अपने 

वकील से बात करत ेह�।

शत« को पूरा कर� 
िकसी भी समझौत ेकी शतÈ 
को िनÉदÅ ितिथ (ितिथयो)ं 
तक पूरा िकया जाना 

चािहए।

िनपटान िदवस की योजना बनाना
िनपटान के िदन से पहले कई कामो ंको पूरा 

करने की आव¿कता होती ह,ै जैसे िक आपका 
पूव�-िनपटान िनरी£ण और यह सुिनिÆत 

करना िक आपने पूँजी और बीमा का इंतजाम 
कर िलया ह।ै

िनपटान के िदन पर सहमत हो ं
िजसका आपको इंतजार था वह िदन आ गया ह!ै 
संपि¢ आपकी होने से पहले आपके वकील, िव¥ेता 
के वकील और ब�को ंके बीच अनु¥म म� कई चीज� होने 
की ज�रत होती ह।ै इसम� समय लग सकता ह,ै और हो 
सकता ह ैिक आपको िदन के अतं तक चािबयां न िमल�। 
अÌा होगा िक आप िनपटान के िदन से अगले िदन 

Íानांतिरत करने की योजना बनाएं।

िनपटान करना और 
क®ा लेना

संपि� पर शोध 
करना

एक ऑफर 
(��ाव) पेश 

करना

अपनी पंूजी या धन की पुि  ̄कर�
 ऋणदाता के साथ अपनी पूंजी की पुिÅ 
करने का यही समय ह।ै अिधकांश ब�क 
आपसे संपि¢ के बारे म� अिधक जानकारी 
की मांग कर�गे और इस बात के सबतू की 
ज�रत होगी िक आपने िनपटान से पहले 

बीमे की ÏवÍा कर ली ह।ै

settled.govt.nz 
के �ोपट° चैकिल± टूल 
का �योग कर�

कुछ गलत होने पर सहायता प्राप्त करना 

यह गाइड अन्य भाषाओ ंमेें उपलब्ध ह।ै इस गाइड की अनुवादित प्रति आपको यहा ंमिल सकती है। 
settled.govt.nz/resources
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